
 
 

 

 
 

 

FORMATION EN COMMERCE INTERNATIONAL – ANNEE 2010 
 

 

SOIGNER LA DOCUMENTATION A L’IMPORT/EXPORT 
 

La logistique de l’information et de la traçabilité des opérations 
import/export 

 

 

 

OBJECTIFS DE LA FORMATION 
 

- Assurer la bonne réalisation de l’importation ou de l’exportation par le biais des outils 

documentaires. 

- Mesurer les enjeux économiques, juridiques, fiscaux et logistiques de la documentation 

d'accompagnement des flux d'import/export. 

 

 

PUBLIC CONCERNE PAR CETTE FORMATION 
 

- Collaborateurs des services import/export 

- Administration des ventes Europe Monde 

- Toute personne ayant à gérer partiellement ou totalement les aspects logistiques, administratifs, 

documentaires ou commerciaux d'une opération de commerce international 

 

 

MODALITES PRATIQUES DE LA FORMATION 
 

- Date :  lundi 14 juin 2010 

- Durée : 7 heures de formation de 8 heures 30 à 12 heures 30 et de 14 heures à 17 heures 

- Lieu : CCI Entreprises – Zone Aéroportuaire 

- Coût : 224 € net par personne inscrite à cette formation incluant le déjeuner pris sur place. 
  Possibilité de prise en charge totale ou partielle des frais de formation par votre OPCA 

 

 

VOS CONTACTS A LA MISSION DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL 
 

- Géraldine CONTINI – 04 99 51 52 79 

- Sylvie TORRES – 04 99 51 52 80 
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LE PROGRAMME INDICATIF DE LA FORMATION 
 
 

L'ensemble de la journée est construit autour d'une « logique fil rouge » tirée de la réalité 
professionnelle et la fourniture de documents réels ou fac similés. 

 

 

PREAMBULE 

 

 La chaîne documentaire, chemin critique de l'entrée en créance née de l'entreprise exportatrice ; 

 la ligne de vie chronologique. 

 Les notions de documentation directe et induite tenant à la fois au vendeur et au client. 

 

 

1 – LA DIMENSION COMMERCIALE ET JURIDIQUE DE LA DOCUMENTATION EXPORT 

 

La pro-forma invoice opérationnelle  

Les CGVE et les CGAI  

Les clauses stratégiques du contrat final  

La facturation export en intra et en extra communautaire : les conséquences concrètes du décret 

de juillet 2003 ; facture de droit commun, consulaire et douanière 

 

 

2 – LES DOCUMENTS D'ACCOMPAGNEMENT LOGISTIQUE 

 

L’interaction entre INCOTERM et documents d’accompagnement logistiques 

Les packing list, weight note, certificat d’analyse et de conformité 

La généralisation des Inspections Avant Expédition (IAE)  

Les documents de transport : la CMR, la LTA, le B/L, les documents en amont et particuliers 

(lettres d’instructions) 

Fournir les certificats et polices d’assurances (conditions françaises et  Institute Cargo Clauses)  

 

 

3 – LES DOCUMENTS DECLARATIFS ET FISCAUX 

 

La Déclaration d'Echange de Biens, la Déclaration Européenne de Services et la déclaration de TVA 

dématérialisées 

Le DAU 

Les certificats d'origine de droit commun, communautaire et form A 

Les titres de circulation communautaires : l'ATR, l'EUR1 et l’EUR MED 

Le titre de transit routier international TIR 

 

 

4 – LES DOCUMENTS INDUITS PAR LES GARANTIES DE PAIEMENT 

 

La lettre d'ouverture de crédit documentaire et de lettre de crédit stand by commerciale 

Les documents issus de la couverture des risques : assurance, banque et intermédiaire du 

 commerce 

 

 


